
28 kwietnia 2021 

STRATEGIA GRUPY 
KAPITAŁOWEJ AFORTI
NA LATA 2021-2023



DROGA 
AFORTI

✓ JESTEŚMY PRZEDSIĘBIORCZY I CHCEMY WSPIERAĆ PRZEDSIĘBIORCZYCH

✓ JESTEŚMY INNI – CHCEMY BYĆ PARTNEREM DLA NASZYCH KLIENTÓW

✓ TAK JAK NASI PARTNERZY CHCEMY PODEJMOWAĆ RACJONALNE RYZYKO

✓ WYCHODZIMY NA PRZECIW OCZEKIWANIOM NASZYCH KONTRAHENTÓW

✓ JESTEŚMY PHYGITAL – BĘDZIEMY TAM GDZIE NASI KLIENCI
( ŁĄCZYMY ONLINE Z TRADYCJĄ )

KLAUDIUSZ SYTEK



AFORTI DNA

SKUPIAMY LUDZI

POSIADAJĄCYCH

WSPÓLNE IDEE

PATRZYMY 

PERSPEKTYWICZNIE

GRAMY 

DRUŻYNOWO

DZIAŁAMY 

MIĘDZYNARODOWO

MAMY NIEZALEŻNE 

SAMOFINANSUJĄCE 

SIĘ FILARY BIZNESU

NASI PARTNERZY 

ROSNĄ RAZEM 

Z NAMI



FILARY
ROZWOJU
GRUPY
AFORTI

ZARZĄDZANIE

AKTYWAMI

PLATFORMA DO 

OBSŁUGI FIRM

( AFORTI.BIZ )

WINDYKACJA

NALEŻNOŚCI



Aforti.biz URUCHOMIENIE W OPARCIU O LICENCJĘ EMI PLATFORMY AFORTI.BIZ W CELU
DOSTARCZENIA KLIENTOM NOWEGO MULTIPRODUKTOWEGO NARZĘDZIA, DZIĘKI
KTÓREMU W JEDNYM MIEJSCU BĘDĄ MOGLI DOKONYWAĆ WYMIANY WALUT,
SKORZYSTAĆ Z USŁUGI FAKTORINGU, PRZELEWÓW, RACHUNKÓW
WIELOWALUTOWYCH I INNYCH USŁUG DEDYKOWANYCH PRZEDSIĘBIORCOM.

LIDERZY PROJEKTU
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ZBUDOWANIE PLATFORMY DEDYKOWANEJ MAŁYM
I ŚREDNIM PRZEDSIĘBIORSTWOM ORAZ MIKRO FIRMOM

NA LATA 
2021 - 2023 UPUBLICZNIENIE SPÓŁKI AFORTI PLC 

NA RYNKU ZAGRANICZNYM W 11 KRAJACH 
EUROPY ŚRODKOWO - WSCHODNIEJ

OFEROWANIE USŁUG WYMIANY WALUT, 
FACTORINGU, RACHUNKÓW  WIELOWALUTOWYCH 

I PRZELEWÓW W RAMACH AFORTI.BIZ

GŁÓWNE 
CELE

DZIESIĘCIOKROTNE ZWIĘKSZENIE
OBROTÓW I LICZBY KLIENTÓW 

Główne cele
w latach
2021-2023



ZWIĘKSZENIE UDZIAŁU W POLSKIM RYNKU ORAZ EKSPANSJA ZAGRANICZNA.

ROZWÓJ SPÓŁKI I WZROST POTENCJAŁU WINDYKACYJNEGO REALIZOWANY
POPRZEZ ZAKUP PORTFELI WINDYKACYJNYCH ORAZ ZWIĘKSZENIE STRUKTUR
OPERACYJNYCH.

RAFAŁ KAŹMIEROWSKI

AGNIESZKA BARAN-PŁOMIŃSKA

LIDERZY PROJEKTU
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ZWIĘKSZENIE UDZIAŁU W POLSKIM RYNKU:
- NABYWANIE PORTFELI WIERZYTELNOŚCI
- OBSŁUGA WIERZYTELNOŚCI NA ZLECENIE

ROZWÓJ STRUKTUR OPERACYJNYCH

WEJŚCIE NA RYNKI ZAGRANICZNE:
- OBSŁUGA WINDYKACJI NA ZLECENIE

- NABYWANIE PORTFELI WIERZYTELNOŚCI

POZYSKANIE STABILNEGO INSTYTUCJALNEGO 
FINANSOWANIA ZEWNĘTRZNEGO

W CELU NABYWANIA PORTFELI WIERZYTELNOŚCI

Główne cele
w latach
2021-2023



NOWY FILAR GRUPY AFORTI TWORZONY W CELU WYJŚCIA NAPRZECIW
OCZEKIWANIOM INWESTORÓW ZWIĄZANYCH Z AFORTI.

PROJEKT SKUPIONY BĘDZIE NA ROZWOJU OFERTY PRODUKTOWEJ DLA
INWESTORÓW INDYWIDUALNYCH

PAWEŁ OPOKA

LIDER PROJEKTU 8,4
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WPROWADZENIE USŁUGI 
ZARZĄDZANIA AKTYWAMI 

SZEROKI WACHLARZ ROZWIĄZAŃ INWESTYCYJNYCH 
ORAZ ELASTYCZNE, INDYWIDUALNIE USTALANE 

WARUNKI OFERTY

POZYSKANIE NOWYCH KLIENTÓW

EKSPANSJA ZAGRANICZNA

Główne cele
w latach
2021-2023



AFORTI 
W 2023 ROKU ✓ STANDARD PHYGITAL

✓ ZINTEGROWANA MULTIPRODUKTOWA PLATFORMA AFORTI.BIZ

✓ 239 MLN EURO - OBSŁUGIWANE PORTFELE WINDYKACYJNE
W Q4/2023

✓ PEŁNA OFERTA PRODUKTOWA DLA ZARZĄDZANIA AKTYWAMI

✓ AFORTI.BIZ NOTOWANE NA GIEŁDZIE W LONDYNIE (LSE)

✓ 35 TYSIĘCY KLIENTÓW GRUPY AFORTI

✓ 2 MLD EURO - WOLUMEN SPRZEDAŻY W Q4/2023 

✓ AFORTI W 11 KRAJACH EUROPY ŚRODKOWO-WSCHODNIEJ




